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Nos CHIFFRES CLÉS

Plus de 130 ans 
d’existence

16 sites industriels
11 en France, 2 en Pologne, 1 en 

Algérie et 2 en Italie

N° 1 ou 2
français dans chacune 

de ses activités

245 M€  
de chiffre d’affaires  

35 000
transformations 

par an
15

marques dans le 
portefeuille Gruau

1400
collaborateurs

+ de 20 lignes
de produits

référencé auprès de 

40
marques constructeurs

N°1 
européen multi 
spécialiste de la 

carrosserie sur VU

10 000
clients

130 
distributeurs et 

partenaires 
dans le monde

5ème

génération

Le Groupe Gruau Projet 2022Nos produits
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La loi LOM+ instauration des ZFE-m       
motivent le Groupe Gruau à créer en 2022
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Notre métier

Agrégateur-Designer en Solutions
de mobilité propre et de proximité
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Des Produits et des Services
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tropos-motors.de

CENNTRO AUTOMOTIVE 

EUROPE.

Compact electric light commercial vehicles. 

Class L7E / N1.



Nom présentation powerpoint - 00/00/0000 Confidentiel 9

CENNTRO MOTORS EUROPE assemble

en Allemagne :

 Assemblage final 

Contrôle qualité final 

Développement technique

Management qualité

 Approvisionnements

Marketing et Ventes

 Après-vente
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.

Source : Duntionet laut ut quam re, eratus, voluptam quos alibus 

vendistem que 

XT 1 XT 2

Vehicle Class: L7E / N1 L7E / N1

Battery:
Lithium-Ion 

(13 kWh)

Lithium-Ion 

(26 kWh)

Charging power: 230 V 230 V

Battery voltage: 86 V 86 V

Nominal motor power: 10 kW 10 kW

Motor peak power: 24 kW 24 kW

Electric range: 130 km 260 km

Drive: Rear-wheel drive

Tires: 175/65 R14

Vehicle dimensions

(L x W x H): 
3.70 m x 1.40 m x 1.90 m

Speed: 61 km/h 61 km/h

Max. payload.: 700 kg 580 kg

Turning radius: 3.96 m

Energy consumption: 100 Wh/km 100 Wh/km

Electricity costs per 100 km: 2.84 € 2.84 €

• Le Cenntro Metro.
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K-Ryole
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K-Ryole
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Dans le cadre de l’audit de parc et des propositions:

 Entretenir et réparer le parc grâce à un réseau de points service 
sélectionné.

 Financer les investissements en LLD ou crédit bail, avec ou sans 
maintenance afin de vous permettre de rouler en toute sérénité 
grâce à nos partenariats avec ITL Franfinance/Société Générale), 
TIP, Banque des Territoires…

 Proposer des solutions nouvelles qui enrichissent notre bouquet 
d’offres comme Ligier Pro, le Retrofit, les Vélos Cargos VUF, mais 
aussi:

 Des assurances dédiées

Des Produits et des Services
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Des Clients heureux et fiers tout simplement !
Heureux de pouvoir exercer leur métier avec facilité dans des lieux complexes ou spécifiques tout en préservant les espaces de vie pour tous, et ce,
grâce au bouquet d’offres de mobilité Flex’n Moov. Enthousiasmés et fiers de leur expérience de mobilité propre, de proximité. Intéressés même par
la co-création de la meilleure offre dédiée à leur situation.

BÉNÉFICES pour le client: Sérénité – Une autre vision du transport de proximité (transporter autrement) - De nouvelles possibilités pour
diminuer l’empreinte Carbone (Transport Propre) – Du temps et de l’argent gagné – Développer son business dans les ZFEm sans contrainte –
Développer mon activité proprement partout (même en zone rurale !)– Ergonomie d’usage

De vrais partenaires… professionnels et investis jusqu’au bout !
Des partenaires fiables, constructifs, co-designers, dont le sens du client est hors du commun. Ils apportent de la confiance dans la proposition de
véhicules et de services avant, pendant et après la vente d’une solution. Ils sont le prolongement de Flex’n Moov, entreprise élargie à un écosystème
fait de territoires nouveaux, tant traditionnels que disruptifs.

BENÉFICES pour le partenaire Une plateforme clé-en-main pour distribuer ses produits et services – Ecoute client – Co-conception de la
solution utilisateur – Du business complémentaire qui a du sens pour le réseau Flex’n Moov.

Des collaborateurs experts, curieux et sympas !
Nos collaborateurs sont unis par des valeurs éthiques et humaines. Ils sont mobilisés par le sens donné à la mission de Flex’n Moov qu’ils portent
haut et fort avec leurs convictions et leurs mots. Cela les motive. Ils sont agiles et audacieux. Ils sont aussi respectueux de tous en interne comme en
externe.

BÉNÉFICES pour le collaborateur du plaisir à travailler – une équipe solidaire inscrite dans un projet qui a du sens – Une Relation Client qui
demande un esprit innovacteur – Une Relation Partenaire qui stimule par la multiplicité des produits et des services.

Nos engagements



Merci


